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  加入 WTO 三年多来，我国的进出口企业可以说直接应对了异常复杂的国际贸易形势，

经历了前所未有的考验和磨练，遇到了前所未有的困难。为了鼓励和支持企业积极参与国际

竞争，努力扩大出口创汇，抢占国际市场份额，国家推出和加强了一系列在ＷＴＯ框架内符

合国际惯例的、鼓励出口的优惠激励扶持政策，出口信用保险就是其中一项重要政策。 

 

一、对出口信用保险的基本认识 

 

  出口信用保险是各国政府支持出口、防范收汇风险的国际通行做法，是世贸组织规则允

许的贸易促进措施，目前已成为世界大多数国家支持出口的一个重要手段。特别是二十世纪

六十年代以后各国的信用保险机构得到了长足的发展。 

 

  出口信用保险是随着外经贸活动对风险控制和管理的要求而诞生和发展的。在对外贸易

过程中，海运风险、火灾风险等，主要有商业性保险公司来承担，但是对于国家的政治风险、

买家的商业风险等，由于发生频率高，可预见性差，往往损失巨大，商业保险公司无力承担。

出口商在收汇缺乏安全保障的情况下，常常会放弃大量的贸易机会，从而制约出口的发展。

在这种背景下，国家为了促进出口，建立了由政府支持的出口信用保险机构来应对这类风险。

出口信用保险从一诞生就有着区别于其它商业保险的明显特点。首先，有政策性目的。它的

开展和国家的外交、外经贸政策密切结合，为国家的出口和对外投资提供保障和便利，具有

很强的政策导向性。其次，大多以政府的财政为后盾。从技术面看，他所承担的风险，受国

际政治、经济变化等因素的影响剧烈，因此不具备商业化运作的盈利条件，所以它不以盈利

为目的；从政治层面看，由于这项业务体现政府的外交意图和外贸导向，必须有政府的主导

作用才能确保其体现。第三，出口信用保险的发展与国家的经济发展水平和国际地位相关。

出口信用保险产生于发达国家，它既是一个国家经济实力，尤其是经济的国际竞争力的晴雨

表，又是一个国家发展和国际地位的提高的必然要求。出口信用保险是对外经济贸易发展到

一定阶段的产物，又反过来推动对外经济贸易的更大发展。 

 

二、出口信用保险的主要功能和业务产品 

 

  在我国，出口信用保险业务其主要任务是：积极配合国家外交、外贸、产业、财政、金

融等政策，通过政策性出口信用保险手段，支持货物、技术和服务等出口，特别是高科技、

附加值大的机电产品等资本性货物出口，支持中国企业向海外投资，为企业开拓海外市场提

供风险保障，并在出口融资、信息咨询、应收账款管理等方面为外贸企业提供快捷、完善的

服务。其主要有：降低出口收汇风险的功能、担保融资的功能；商账追收的功能；资信评估

的功能。 

 

  其主要业务产品有以下几项： 

 

  （一）短期出口信用保险 

 



  短期出口信用保险保障一年以内，出口商以信用证（LC）、付款交单（D/P）、承兑交单

（D/A）、赊销（O/A）方式从中国出口或转口的收汇风险。保险公司承保商业风险和政治风

险。目前共有 6 个短期险品种。即：特定买方保险、统保保险、信用证保险、特定合同保险、

买方违约保险。 

 

  （二）中长期出口信用保险 

 

  保障一年期以上，十年期以内的，100 万美元以上的出口（预付款或现金支付比例不低

于合同金额的 15％，船舶出口的比例不低于 20％）。目前保险公司提供两个中长险品种。即：

出口买方信贷保险、出口卖方信贷保险。 

 

  （三）保单融资 

 

  出口信用保险项下的融资业务，是银行针对已投保出口信用保险公司短期出口信用险的

企业提供融资授信额度、并在额度内办理押汇和人民币贷款等，它是解决出口企业资金需求、

加速企业资金周转的有效途径。它是一种信用授信方式，出口商一般无需提供担保即可获得

融资。 

 

  （四）资信评估 

 

  保险公司可为企业提供国内外各类企业的资信调查与评估；为企业的客户关系管理和风

险管理提供全面的信用信息支持、资信信息咨询。主要产品有海外买家资信调查报告；国内

企业资信调查报告。 

 

  （五）投资保险 

 

  是保险公司开办的一项政策性保险，目前提供的险种有海外投资保险和来华投资保险。 

 

  1）海外投资保险，目的是鼓励中国企业进行海外投资。与一般商业保险不同，海外投

资保险有着鲜明的政策性，不以赢利为目的。目前，海外投资保险产品包括股权保险和贷款

保险两类产品。 

 

  2）来华投资保险，目的是保障投资者的合法权益，进而鼓励外商来华投资。目前，来

华投资保险产品包括股权保险和贷款保险两大类产品。 

 

  （六）担保业务 

 

  是保险公司开办的一项政策性保险，目前提供的险种有融资类担保和非融资类担保。（1）

融资担保是直接向为出口商发放出口贷款的银行提供担保，保证在贷款发生损失时予以赔偿。

2）非融资担保。非融资担保业务用于向进口方（受益人）担保出口商按进出口双方签定的

合同约定履约。由于担保范畴不包括出口商的融资需求及还款风险，因此称作非融资担保。 

 

  （七）商账追收 

 



  出口企业为扩大出口规模和市场占有率，纷纷采用商业信用结算方式出口货物。但由于

缺乏信用风险管理经验，企业的逾期应收账款大量增加。有的企业坏账率甚至高达 30%以上，

远远高于西方企业平均 0.25%～0.5%的水平。而当欠款出现时，出口企业往往苦于不了解当

地法律制度、惯例和程序，再加上语言方面的障碍，无法有效地进行境外追讨。为减少国家

和企业的损失，保险公司于 2002 年 7 月 1 日建立国际商账追收处，并在同年 12 月 1 日正

式开展境外追收业务。保险公司是国内唯一的出口信用保险机构（ECA 机构）和伯尔尼协会

（国际信贷和投资保险人协会）成员。经过不断的探索、开发、试用和合作，保险公司的追

收渠道已遍及五大洲、数十个国家，追收区域已扩展到全世界。 

 

三、开展出口信用保险的好处 

 

  积极开展出口信用保险有着诸多好处。总的来说，它可以帮助企业防范风险、提高效益、

扩大出口、方便融资。具体好处有以下几点： 

 

  它是企业的风险分析师。可以事先帮助企业分析国外买家信用情况，做到知彼知己，心

中有数，把风险防范设在出口之前。 

 

  它是企业损失的承担者。国际贸易常常风云突变，一旦买家因经营不善或市场环境变化

拒绝收货或拒绝支付货款，或者买方所在国突然采取增加或提高检验检疫标准、撤销许可证

等非关税壁垒措施，或是采取颁布延期付款令等外汇管制措施，抑或是发生战争、动乱甚至

政权更迭等意外事件造成您不能收回货款，出口信用保险可以按约定对企业予以赔偿，赔付

额为投保额的８０－－９０％，有效的帮助企业承担损失。 

 

  它是企业的竞争好帮手。通过投保出口信用保险，您对买家知底了，对收汇风险放心了，

就可以采用放账等更灵活的结算方式开展竞争，扩大出口。 

 

  它是企业的融资推进器。。投保出口信用保险可以提高银行对您的还贷信心，从而使您

更容易获得融资便利；出口信用保险自有的担保业务，还可直接为您提供融资服务。 

 

  它是企业的追讨商账好工具。保险公司负责为出口企业追讨未由信保公司承保的出口项

下的逾期帐款，并秉承"无效果，无报酬"原则，凭借其国际商账追收的宝贵经验和全球立体

追收网络，帮助企业规避风险，解除后顾之之忧。 

深圳信安达保险代理有限公司  
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